UNIVERSIDAD ANDINA
SIMON BOLIVAR

Ecuador

Programa de Vinculacion con la colectividad del Centro Andino de Estudios

Internacionales

Curso Avanzado 2024-2025

Mecanismos de la Sociedad civil y Comercio

Informacion general

Duracion: 60 horas

Modalidad: En linea

Horario: Lunes a viernes (12 horas a la semana)

Inscripciones: 30 de septiembre al 31 de octubre de 2024.

Inicio de clases: 11 de noviembre de 2024.

Cierre del curso: 15 de diciembre de 2024.

Cupo: Se aceptard un minimo de 10 y un maximo de 25 participantes
Naturaleza

Los cursos avanzados que oferta la Universidad Andina Simon Bolivar, Sede Ecuador, se dirigen
a publicos homogéneos, es decir, con capacidades especificas y caracteristicas definidas. Sus
tematicas se relacionan con los programas de docencia o las lineas de investigacion de las areas
académicas de la Universidad. Su propdsito es la actualizacion de conocimientos, el desarrollo de

capacidades especificas, y el perfeccionamiento de destrezas profesionales.

Caracteristicas y descripcion del curso

Obijeto de estudio

Participacion eficaz y eficiente de la sociedad civil en los
acuerdos comerciales

Campo de conocimiento
conforme CINE

Amplio: Administracion.
Especifico: Educacion comercial y administracion.
Detallado: Comercio.

Objetivo general

Fortalecer las capacidades y conocimientos de actores de
la sociedad civil encargados de la gestion, toma de
decisiones y direccion de los sectores productivos y de
servicios que participan en los espacios de dialogo
promovidos por las entidades del estado para fortalecer la
democratizacion del contenido de los acuerdos
comerciales vigentes.

Necesidad social a la que
responde el curso

La Organizacion Mundial del Comercio (OMC)
implemento desde su inicio una serie de mecanismos para
mantener una relacion directa con diferentes instancias de
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la Sociedad Civil a nivel global. En este marco se
requiere mejorar las capacidades de participacion de la
sociedad civil en el sistema de comercio internacional, a
través del conocimiento de los mecanismos de
participaciéon en los acuerdos comerciales, de su
implementacion y seguimiento.

Linea de investigacion del
area académica a la que se
adscribe el curso

-Comercio Internacional
-Negocios Internacionales
-Gobernanza, integracion y cooperacion internacional

Programa(s) académico(s)
con el que se relaciona el
curso

-Maestria en Derecho de la Empresa. Catedra OMC
Ecuador.

A quién esté dirigido

El curso esta dirigido a funcionarios publicos y privados, miembros de organizaciones,
plataformas, grupos, comités y/o comisiones de la sociedad civil, sectores productivos y de
servicios, y comunidad académica, que tengan interés en el fortalecimiento de sus capacidades y
adquisicion de conocimiento para una eficiente participacion en el tratamiento de acuerdos
comerciales y negociacién de pedidos de sus representados.

Perfil de ingreso:

Representantes de los diferentes sectores de la sociedad civil interesados o involucrados en los
procesos relativos al tratamiento del contenido de acuerdos comerciales, y aplicacion de politica
publica relacionada a procesos de comercio.

Requisitos de ingreso:

Documento de identidad

Titulo de tercer nivel de Ingenierias, Ciencias Sociales, Economia, Relaciones Internacionales,
Negocios Internacionales, Comercio Exterior o afines.

Los postulantes deberan acreditar experiencia laboral y/o profesional en las areas de toma de
decisiones sobre temas comerciales y de cooperacion multilateral a nivel local, nacional o
regional.

Perfil de salida de los participantes:

Al aprobar el curso, el participante estara en capacidad de:
Comprender los conceptos y principios fundamentales que guian la formulacion de acuerdos
internacionales y de cooperacion internacional en el marco de la Organizacion Mundial del
Comercio.
Aplicar habilidades efectivas de comunicacién, que se refleja en la capacidad para elaborar
mensajes claros, concisos y persuasivos que transmitan de manera impactante sus demandas y
opiniones en temas relativos a los acuerdos comerciales y cooperacion multilateral.
Identificar y analizar los diferentes espacios de dialogo y mecanismos de participacion en
acuerdos comerciales y de cooperacion multilateral, que les permite seleccionar las
plataformas mas adecuadas para presentar sus demandas de manera eficaz.
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e Desarrollar habilidades para construir alianzas y coaliciones con otros actores relevantes,
para fortalecer su influencia y capacidad de negociacion en los espacios de dialogo.

e Conocer sobre los procesos de toma de decisiones en la creacidn de acuerdos comerciales y
de cooperacion multilateral, para participar de manera informada y estratégica, asi como
maximizar su impacto y contribucion en estos procesos.

Metodologia
Este curso avanzado se desarrolla bajo régimen en linea y se impartira en 60 horas.

Cada modulo se llevara a cabo a partir de una conferencia magistral presentada por cada profesor
al final de la semana y por una serie de actividades para desarrollarlas, tales como: foros,
lecturas, test, analisis y resolucion de casos, observacion de video relativos al tema.

e (Cada modulo sera evaluado.

e Encuesta inicial (evaluacion de conocimiento base) 10%

e Participacion en actividades sincrdnicas 25%

e Ejercicios y actividades de clase 25%

e Evaluacion 25%

e Asistencia conforme a las normas de la Universidad 5%

e Encuesta final (evaluacion de conocimiento adquirido) 10%

Cada tema equivale al 20% y la calificacion final es la sumatoria de las calificaciones parciales.
Inscripciones

Los interesados deben llenar el formulario de inscripcion en linea, cancelar la inscripcion
también en linea y con la hoja de vida y/o titulo de tercer nivel, debera entregar a la secretaria
que apoya el curso.

Antes de iniciar el curso, el participante recibira, en el correo electronico consignado, los datos
para el inicio de clases.

Certificados

Al concluir el curso se entregara un certificado de aprobacion, siempre que el participante
cumpla con dos requisitos: una nota minima de 7/10 de calificacion en las actividades globales y
el cumplimiento de un minimo del 70% de asistencia. Esta certificacion no equivale a un titulo
de posgrado.

Inversion

La inscripcion al curso avanzado es de USD $60,00 valor que incluye matricula, materiales de
clase y certificado. Se aceptan pagos por Payphone y Produbanco.

Contenido académico
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Médulo Duracién

1

en horas
12 horas

Tema General

1. Organizacion 1.

Mundial del
Comercio y
Sociedad Civil

Subtemas

Introduccion a la
sociedad civil y su
participacion en los acuerdos
comerciales: Este subtema
abarcara una vision general del
concepto de sociedad civil, su
importancia en el contexto de
los acuerdos comerciales y su
papel en la Organizacién
Mundial del Comercio
(OMC).

2. Principios y normas
comerciales internacionales:
En este subtema se revisaran
los principales principios y
normas del Sistema de
Comercio Internacional, como
los acuerdos de la OMC, para
que los representantes de la
sociedad civil comprendan las
bases sobre las cuales se
negocian los acuerdos
comerciales.

3. Herramientas y
estrategias de participacion
de la sociedad civil en la
OMC: Se exploraran las
diferentes formas en las que la
sociedad civil puede participar
en la OMC, como la
presentacion de declaraciones
escritas, la asistencia a
reuniones y la colaboracion
con organizaciones no
gubernamentales, con el
objetivo de empoderar a los

representantes para que puedan

influir en los procesos de toma
de decisiones.

4. Casos de estudio y
ejemplos practicos: Mediante

el analisis de casos de estudio y

ejemplos précticos, se
examinaran experiencias

Actividades Tipo de
actividad

» Lecturas sobre la *Actividades
tematica de los asincronicas
modulos. » Seminario
 Lecturas virtual
complementarias. ' Evaluacion
* Videos

complementarios.

» Foros de

discusion.

» Webinar de

estudios de caso y

de abordaje de

preguntas.

» Autoevaluacion.
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1 12 horas
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2. Clausulas de
desarrollo
sostenible

concretas de participacion de la
sociedad civil en acuerdos
comerciales de la OMC. Esto
permitira a los participantes
comprender mejor los desafios
y las oportunidades que
enfrentan, asi como extraer
lecciones aprendidas para su
propia participacion.

Conceptos y fundamentos del » Lecturas sobre la

desarrollo sostenible: Este
subtema se enfocara en
proporcionar una comprension
solida de los principios y
conceptos clave del desarrollo
sostenible, incluyendo la
integracion de aspectos
econdmicos, sociales y
ambientales.

2. Clausulas de desarrollo
sostenible en los acuerdos
comerciales de la OMC: Se
analizaran en detalle las
clausulas relacionadas con el
desarrollo sostenible que se
incluyen en los acuerdos
comerciales de la OMC, como
aquellas relacionadas con el
medio ambiente, los derechos
laborales, la inclusion y la
proteccidn de los derechos
humanos. Se explorara como
estas clausulas buscan
promover un comercio mas
justo, inclusivo y sostenible.

3. Implementacion y
monitoreo de las clausulas de
desarrollo sostenible: Este
subtema se centrara en los
mecanismos y procesos
necesarios para implementar y
monitorear las clausulas de
desarrollo sostenible en el
marco de los acuerdos
comerciales de la OMC. Se
discutiran los desafios y las
mejores practicas en la
aplicacidn efectiva de estas
clausulas.

tematica de los
modulos.

e Lecturas
complementarias.
* Videos
complementarios.
* Foros de
discusion.

* Webinario de
estudios de caso y
de abordaje de
preguntas.

» Autoevaluacion.

*Actividades
asincrénicas
e Seminario

virtual

» Evaluacion



4. Participacion de la
sociedad civil en la
promocion del desarrollo
sostenible en el comercio: Se
explorard el papel clave de la
sociedad civil en la promocion
y supervision de la
implementacion de las
clausulas de desarrollo
sostenible. Se analizaran
ejemplos de iniciativas de la
sociedad civil que han abogado
por un enfoque mas sostenible
en el comercio internacional y
se discutiran estrategias
efectivas de participacion y
colaboracion entre la sociedad
civil y los actores comerciales

relevantes.

2 12 horas 3. Definiciony 1. Identificacion y * Lecturas sobre la *Actividades
gestién de analisis de necesidades tematica de los asincronicas
necesidades sectoriales productivas: En modulos. * Seminario
sectoriales este subtema se proporcionaran « Lecturas virtual

productivas herramientas y metodologias complementarias. ¢ Evaluacion
para identificar las necesidades ¢ Videos
especificas de los diferentes  complementarios.

sectores productivos y de * Foros de
servicios en el contexto de discusion.
acuerdos comerciales y de » Webinar de

cooperacion multilateral. Se estudios de caso y
exploraran técnicas de analisis de abordaje de

de mercado, y estudios preguntas.
sectoriales para comprender lass Autoevaluacion.
demandas y oportunidades de

cada sector.

2. Disefio de estrategias

de desarrollo sectorial: Se

abordaré la formulacion de

estrategias para plantear las

necesidades sectoriales el

contexto de acuerdos

comerciales. Se examinaran

esquemas que otros paises han

negociado en acuerdos

comerciales, considerando

aspectos como en enfoque de

cadena productiva, la

innovacion y la diversificacion

economica.
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2 12 horas

Pagina 7|19

4. Negociacion

y comunicacion
de necesidades

sectoriales

3. Gestion de politicas y
programas sectoriales: Este
subtema se centraré en casos
de politicas publicas dirigidos a
impulsar el desarrollo de los
sectores productivos en el
contexto de acuerdos
comerciales. Se analizaran
enfoques de politica industrial
y/o agricolas, esquemas de
financiamiento para promover
las exportaciones, fomento de
la inversion y promocion del
emprendimiento en los sectores
relevantes.

4, Monitoreo y
evaluacion del desarrollo
sectorial: Se examinaran
metodologias y herramientas
para monitorear y evaluar el
impacto de las politicas y
programas de desarrollo
sectorial. Se abordaran
indicadores clave de
desempefio, sistemas de
seguimiento y evaluacion, asi
como mecanismos de
retroalimentacion y mejora
continua para optimizar el
desarrollo de los sectores
productivos en el contexto de
acuerdos comerciales y
cooperacion multilateral.

1. Preparacion para la
negociacion de necesidades
sectoriales: Este subtema se
centrara en la importancia de
una adecuada preparacion
antes de participar en procesos
de negociacion de necesidades
sectoriales. Se abordaran
aspectos como el andlisis de
intereses, la definicién de
objetivos claros, la
identificacion de puntos de
apoyo y la elaboracién de
estrategias de negociacion.

2. Técnicas de
negociacion efectiva: Se
exploraran diversas técnicas y

*Actividades
asincrénicas
e Seminario
virtual

» Evaluacion

» Lecturas sobre la
tematica de los
modulos.

e Lecturas
complementarias.
* Videos
complementarios.
 Foros de
discusion.

» Webinar de
estudios de caso y
de abordaje de
preguntas.

» Autoevaluacion.



enfoques para llevar a cabo
negociaciones efectivas en el
contexto de presentacion de
necesidades sectoriales. Se
abordaran aspectos como la
comunicacion asertiva, la
gestion de conflictos, la
busqueda de soluciones
creativas y la construccion de
CONSensos.

3. Comunicacién
efectiva de las necesidades
sectoriales: Se revisaran las
mejores practicas y estrategias
de comunicacion para
transmitir de manera clara,
persuasiva y convincente las
necesidades sectoriales durante
los procesos de negociacion.
Se exploraran técnicas de
presentacion oral, elaboracion
de argumentos sélidos, uso de
evidencias y adaptacion del
mensaje a diferentes
audiencias.

4. Construccion de
alianzas y coaliciones
sectoriales: Se analizard la
importancia de la construccién
de alianzas y coaliciones entre
los actores del sector para
fortalecer la negociacion de
necesidades sectoriales. Se
discutiran enfoques
colaborativos, estrategias de
trabajo en red y mecanismos de
coordinacion entre los
diferentes actores involucrados
en el sector para maximizar el
impacto y la influencia en los
procesos de negociacion.

2 12 horas 5. Experiencia 1. Estudio de caso: * Lecturas sobre la *Actividades
practica presentacion de demandas y temaética de los asincronicas
participacion efectiva: En modulos. * Seminario
este subtema se planteara un  « Lecturas virtual

caso de clausula de desarrollo complementarias. < Evaluacion
sostenible contemplada en un « Videos

acuerdo comercial en proceso complementarios.

de negociacion o que ya se
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encuentre suscrito para analizars Foros de
las demandas que deben ser o discusion.

debieron ser planteadas al » Webinar de
respecto. Se exploraran las estudios de caso y
estrategias, enfoques y de abordaje de
aspectos a considerar. preguntas.

2. Simulaciones de * Autoevaluacion.

negociacion y participacion
en espacios de dialogo: Los
estudiantes tendran la
oportunidad de participar en
simulaciones précticas de
negociacion y espacios de
didlogo, en las que podran
aplicar los conocimientos y
habilidades adquiridas durante
el curso. Estas simulaciones les
permitiran enfrentar desafios
reales y desarrollar su
capacidad para presentar
demandas, comunicar sus
opiniones y participar de
manera eficaz.

3. Proyectos practicos:
Los participantes trabajaran en
proyectos practicos donde
aplicaran los conocimientos y
habilidades adquiridos a
situaciones y desafios
concretos relacionados con la
presentacion de demandas y la
participacion en espacios de
dialogo. Estos proyectos les
permitirdn poner en practica lo
aprendido, recibir
retroalimentacion y fortalecer
su capacidad para actuar de
manera efectiva en la vida
real.

Trabajo final:
Criterios para la evaluacion del trabajo final del participante.

Se evaluara cada modulo

1. Encuesta inicial (evaluacion de conocimiento base) 5%
2. Participacion en actividades sincronicas 25%
3. Ejercicios y actividades de clase 25%
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4. Evaluacidn: Participacion en la simulacion que implica elaborar la posicion y presentar la
posicion de forma temética tanto sectorial como temética en funcion de los términos establecidos
en el capitulo correspondiente de los acuerdos de comercio 35 %

5. Asistencia conforme a las normas de la Universidad 5%
6. Encuesta final (evaluacion de conocimiento adquirido) 5%
Cada médulo equivale al 20% vy la calificacion final es la sumatoria de las calificaciones parciales.

Coordinacion académica

Nombre del coordinador/a Michel Levi Coral

Maximo titulo Master en Derecho Internacional y Europeo, Université
catholique de Louvain

Correo institucional michel.levi@uasb.edu.ec

Docentes y/o tutores virtuales

e Tema 1: Michel Levi Coral (Master en Derecho Internacional y Europeo, Université
catholique de Louvain). UASB

e Tema 2. Aracely Nufiez (Master en Estrategia Internacional y Politica Comercial,
Universidad de Chile).

e Tema 3: Edwin Vasquez De La Bandera (Master en Comercio Exterior y Relaciones
Internacionales) MPCEIP

e Tema 4: Gustavo Guerra Bello (Master en Relaciones y Negocios Internacionales,
Universidad Andina Simon Bolivar, Sede Ecuador) UASB.

e Tema 5: Edwin Vasquez De La Bandera (Master en Comercio Exterior y Relaciones
Internacionales) MPCEIP

Mas informacion

Romina Del Pozo, romina.delpozo@uasb.edu.ec

Casa Libertad, Toledo N22-80. Telf. 322 8085 ext. 4012.
www.uash.edu.ec

Informacion interna UASB-E

1. Numero y caracteristicas de los participantes esperados

Tipo de participante Numero esperado
Docentes de la UASB-E 2
Docentes de otras instituciones
Estudiantes de posgrados UASB-E
Ex estudiantes de la UASB-E
Funcionarios de la UASB-E

N|o1|OoT{W
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Participantes externos

10

Total

27

2. Periodo de aprobacion

Si se planea ejecutar el curso en més de una oportunidad indicar la cantidad de afios (maximo 3) y
la cantidad de convocatorias al afio (maximo 4, una por trimestre)

Detalle de la aprobacion

Solicitado

Aprobado por la DGA

Anos solicitados

2

Cantidad de cursos al afio solicitados | 1

Cantidad de paralelos

1

Los cursos aprobados para varios afios y varias convocatorias se ejecutaran conforme la
aprobacidn, las segundas y ulteriores convocatorias se notificaran al Comité de Vinculacion para
su respectivo registro con las fechas actualizadas.

En caso de realizar cambios en contenido o planta docente se debera solicitar autorizacién a la

DGA.

3. Convenios y coauspicios

Institucidn que coauspicia: tipo y
nombre

Tipo: Organizacion Internacional
Nombre de la institucion: Organizacion Mundial del Comercio
(OMC) — Programa de Céatedras

Forma de coauspicio

o Pagos capacitadores

Pagos honorarios.

o Pago inscripcion participantes

Ofrece beca para participantes que no pueden costear la
totalidad del curso.

o Otros

Pago de infraestructura tecnoldgica, comunicaciones,
uso de equipos, materiales, suministros, internet, y
certificados.

4. Informacion de los docentes o tutores virtuales

NuUmero de Titulo NUmero | Docent | Estudiant Area Programa
Documento de | Apellidos | académico de | de horasa e e UASB-E | académica
identidad y nombres | mayor nivel dictar UASB- | (SI/NO)
E
(SI/INO
)
1710683879 | Levi Master en 12 Sl NO Estudios
Coral Derecho Sociales y
Michel Internaciona Globales
| y Europeo
Vasquez | Master en 24 NO NO
De La Comercio
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Bandera | Exteriory
Edwin Relaciones
Internaciona
les
Guerra Master en 12 Sl NO Estudios
Bello Relaciones Sociales y
Gustavo |y Negocios Globales
Internaciona
les
Nufez Master en 12 NO NO
Aracely | Estrategia
Internaciona
| 'y Politica
Comercial

Informacién interna UGEV

Llene este formato Unicamente si ha seleccionado la opcion cursos virtuales o semipresenciales.

Tipo de metodologia virtual

1. Seleccione el tipo de modalidad virtual que incluird el curso

Clases en vivo O
(Impartidas por
videoconferencia)

Aulas Virtuales
(Aulas para el disefio de
actividades, foros y otros
recursos virtuales)

Apoyo Mixto
(Uso de clases
impartidas por

videoconferencias y

Aulas Virtuales)

videoconferencia: ***

Numero de horas que
realizara por

Plataforma; ***

organizacion de
contenidos

NO llene formulario de

Llene el formulario de
Organizacion de contenidos

Numero de horas que
realizara por
videoconferencia: 2
Plataforma: Zoom
Para actividades en el
aula virtual llene el
formulario de
organizacion de
contenidos

2. Describa las actividades conforme el siguiente esquema:
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Médulos Actividades Tiempo de Evaluacién

trabajo del

participante
M1 1. Introduccion a la Doce horas Actividades asincronicas:
Tema 1: sociedad civil y su a. Lecturasobre la
Organizacion participacion en los acuerdos tematica del modulo.
Mundial del comerciales: Este subtema b. Lecturas
Comercm y abarcara una vision gen_er_al del complementarias.
Sociedad Civil concepto de sociedad civil, su ¢ Videos

importancia en el contexto de
los acuerdos comerciales y su
papel en la Organizacién
Mundial del Comercio
(OMCQ).

2. Principios y normas
comerciales internacionales:
En este subtema se revisaran
los principales principios y
normas del Sistema de
Comercio Internacional, como
los acuerdos de la OMC, para
que los representantes de la
sociedad civil comprendan las
bases sobre las cuales se
negocian los acuerdos
comerciales.

3. Herramientas y
estrategias de participacion
de la sociedad civil en la
OMC: Se exploraran las
diferentes formas en las que la
sociedad civil puede participar
en la OMC, como la
presentacion de declaraciones
escritas, la asistencia a
reuniones y la colaboracién
con organizaciones no
gubernamentales, con el
objetivo de empoderar a los
representantes para que puedan
influir en los procesos de toma
de decisiones.

4, Casos de estudio y
ejemplos practicos: Mediante
el anélisis de casos de estudio y
ejemplos practicos, se
examinaran experiencias
concretas de participacion de la
sociedad civil en acuerdos
comerciales de la OMC. Esto
permitira a los participantes

complementarios.
d. Foro de discusion.

Asistencia: Conforme a
las normas de la
Universidad, determinada
por la plataforma Moodle.

Evaluacion:
autoevaluacion al final del
tema, conforme a las
normas de la Universidad.
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comprender mejor los desafios
y las oportunidades que
enfrentan, asi como extraer
lecciones aprendidas para su
propia participacion.

M1

Tema 2:
Clausulas de
desarrollo
sostenible

1. Conceptos y fundamentos
del desarrollo sostenible: Este
subtema se enfocara en
proporcionar una comprensién
solida de los principios y
conceptos clave del desarrollo
sostenible, incluyendo la
integracion de aspectos
economicos, sociales y
ambientales.

2.Clausulas de desarrollo
sostenible en los acuerdos
comerciales de la OMC: Se
analizaran en detalle las
clausulas relacionadas con el
desarrollo sostenible que se
incluyen en los acuerdos
comerciales de la OMC, como
aquellas relacionadas con el
medio ambiente, los derechos
laborales, la inclusion y la
proteccién de los derechos
humanos. Se explorara como
estas clausulas buscan
promover un comercio mas
justo, inclusivo y sostenible.

3.Implementacion y
monitoreo de las clausulas de
desarrollo sostenible: Este
subtema se centrara en los
mecanismos y procesos
necesarios para implementar y
monitorear las clausulas de
desarrollo sostenible en el
marco de los acuerdos
comerciales de la OMC. Se
discutirén los desafios y las
mejores practicas en la
aplicacion efectiva de estas
clausulas.

4.Participacion de la sociedad
civil en la promocion del
desarrollo sostenible en el

Doce horas

Qué se evaltia y valor
asignado

Actividades asincrénicas;
a. Lectura sobre la

tematica del mdédulo.

b. Lecturas
complementarias.
c. Videos

complementarios.
d. Foro de discusion.

Asistencia: Conforme a
las normas de la
Universidad, determinada
por la plataforma Moodle.
Evaluacion:
autoevaluacion al final del
tema, conforme a las
normas de la Universidad.
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comercio: Se explorara el
papel clave de la sociedad civil
en la promocion y supervision
de la implementacion de las
clausulas de desarrollo
sostenible. Se analizaran
ejemplos de iniciativas de la
sociedad civil que han abogado
por un enfoque mas sostenible
en el comercio internacional y
se discutiran estrategias
efectivas de participacion y
colaboracion entre la sociedad
civil y los actores comerciales
relevantes.

M2

Tema 3: Definicion
y gestion de
necesidades
sectoriales
productivas

1. Identificacion y
analisis de necesidades
sectoriales productivas: En
este subtema se proporcionaran
herramientas y metodologias
para identificar las necesidades
especificas de los diferentes
sectores productivos en el
contexto de acuerdos
comerciales y de cooperacion
multilateral. Se exploraran
técnicas de analisis de
mercado, evaluacién de
capacidades y estudios
sectoriales para comprender las
demandas y oportunidades de
cada sector.

2. Disefio de estrategias
de desarrollo sectorial: Se
abordaré la formulacion de
estrategias efectivas de
desarrollo sectorial que
promuevan la competitividad y
la sostenibilidad de las
actividades productivas. Se
examinaran modelos de
planificacion y politicas
sectoriales exitosas,
considerando aspectos como la
innovacion, el fortalecimiento
de la cadena de valor y la
diversificacion econdmica.

3. Gestion de politicas y
programas sectoriales: Este
subtema se centrara en la
gestién de politicas y

Doce horas

Actividades asincronicas:

a.

d.

Lectura sobre la
tematica del maédulo.
Lecturas
complementarias.
Videos
complementarios
Foro de discusién

Asistencia: Conforme a
las normas de la
Universidad, determinada
por la plataforma Moodle

Evaluacion:
autoevaluacion al final del
tema, conforme a las
normas de la Universidad.
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programas dirigidos a impulsar
el desarrollo de los sectores
productivos. Se analizaran
enfoques de politica industrial,
programas de apoyo a la
innovacion, fomento de la
inversion y promocion del
emprendimiento en los sectores
relevantes. Se exploraran
también mecanismos de
financiamiento y cooperacién
multilateral para respaldar
estas iniciativas.

4, Monitoreo y
evaluacion del desarrollo
sectorial: Se examinaran
metodologias y herramientas
para monitorear y evaluar el
impacto de las politicas y
programas de desarrollo
sectorial. Se abordaran
indicadores clave de
desemperfio, sistemas de
seguimiento y evaluacion, asi
como mecanismos de
retroalimentacién y mejora
continua para optimizar el
desarrollo de los sectores
productivos en el contexto de
acuerdos comerciales y
cooperacion multilateral.

M2

Tema 4:
Negociacion y
comunicacion de
necesidades
sectoriales

1. Preparacion para la
negociacion de necesidades
sectoriales: Este subtema se
centrard en la importancia de
una adecuada preparacion
antes de participar en procesos
de negociacion de necesidades
sectoriales. Se abordaran
aspectos como el analisis de
intereses, la definicion de
objetivos claros, la
identificacion de puntos de
apoyo y la elaboracién de
estrategias de negociacion.

2. Técnicas de
negociacion efectiva: Se
explorarén diversas técnicas y
enfoques para llevar a cabo
negociaciones efectivas en el
contexto de presentacion de

Doce horas

Qué se evalla y valor
asignado

Actividades asincrénicas:
a. Lecturasobre la

tematica del modulo.

b. Lecturas
complementarias.
c. Videos

complementarios
d. Foro de discusion

Asistencia: Conforme a
las normas de la
Universidad, determinada
por la plataforma Moodle

Evaluacion:
autoevaluacion al final del
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necesidades sectoriales. Se
abordaran aspectos como la
comunicacion asertiva, la
gestién de conflictos, la
busqueda de soluciones
creativas y la construccion de
CONSEeNsos.

3. Comunicacion
efectiva de las necesidades
sectoriales: Se revisaran las
mejores practicas y estrategias
de comunicacién para
transmitir de manera clara,
persuasiva y convincente las
necesidades sectoriales durante
los procesos de negociacion.
Se exploraran técnicas de
presentacién oral, elaboracién
de argumentos solidos, uso de
evidencias y adaptacion del
mensaje a diferentes
audiencias.

4. Construccion de
alianzas y coaliciones
sectoriales: Se analizara la
importancia de la construccion
de alianzas y coaliciones entre
los actores del sector para
fortalecer la negociacion de
necesidades sectoriales. Se
discutiran enfoques
colaborativos, estrategias de
trabajo en red y mecanismos de
coordinacién entre los
diferentes actores involucrados
en el sector para maximizar el
impacto y la influencia en los
procesos de negociacion.

tema, conforme a las
normas de la Universidad.

M2
Temas:
Experiencia
practica

1. Estudio de caso:
presentacion de demandas y
participacion efectiva: En
este subtema se planteara un
caso de clausula de desarrollo
sostenible contemplada en un
acuerdo comercial en proceso
de negociacion o que ya se
encuentre suscrito para analizar
las demandas que deben ser o
debieron ser planteadas al
respecto. Se exploraran las

Doce horas

Actividades asincrénicas:
a. Lecturasobre la

tematica del médulo.

b. Lecturas
complementarias.
c. Videos

complementarios
d. Foro de discusion

Asistencia: Conforme a
las normas de la
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estrategias, enfoques y
aspectos a considerar.

2. Simulaciones de
negociacion y participacion
en espacios de dialogo: Los
estudiantes tendran la
oportunidad de participar en
simulaciones précticas de
negociacion y espacios de
diélogo, donde podréan aplicar
los conocimientos y
habilidades adquiridos durante
el curso. Estas simulaciones les
permitiran enfrentar desafios
reales y desarrollar su
capacidad para presentar
demandas, comunicar sus
opiniones y participar de
manera eficaz. (Simulacién de
la Reunidn Plenaria del Comité
Consultivo de la Sociedad
Civil en los Acuerdos de
Comercio con la Unién
Europea y el Reino Unido).

3. Proyectos practicos:
Los participantes trabajaran en
proyectos practicos donde
aplicaran los conocimientos y
habilidades adquiridos a
situaciones y desafios
concretos relacionados con la
presentacién de demandas y la
participacion en espacios de
dialogo. Estos proyectos les
permitirdn poner en practica lo
aprendido, recibir
retroalimentacion y fortalecer
su capacidad para actuar de
manera efectiva en la vida
real. (Posicion escrita en el
marco de la simulacién).

Universidad, determinada
por la plataforma Moodle

Evaluacion:
autoevaluacion al final del
tema, conforme a las
normas de la Universidad.

5. Presupuesto del Curso avanzado

Anexo 1: Presupuesto (consta como adjunto:)
Anexo 2: Justificativo en el caso de contratar disefiador, coordinador, docente y/o tutores

virtuales.

Anexo 3: Convenio Marco y/o Acuerdos Especificos para este curso (auspicio o coauspicio), Si

fuera del caso.
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6. Revision y aprobacion

Instancia

Criterios

Fecha
aprobacion

Comité de Vinculacion
con la Colectividad

Acompaiiamiento en el desarrollo del Formulario
y notificacion para revision:

e Area o Instancia Académica

e Coordinador del Curso

Direccion General

Aprobacion aspectos académicos y notificacion a:

Académica e Comité de Vinculacion con la
Colectividad
e Unidad de Gestion de la Educacion
Virtual UGEV
e Unidad de Oferta de la DGA
Direccidn Aprobacion del presupuesto y notificacion a:
Administrativa e Comité de Vinculacion con la
Financiera Colectividad

e Coordinador del Curso

Comité de Vinculacion
con la Colectividad

Notificacion a las instancias administrativas:
e Relaciones Publicas - Difusion

e Secretaria General - Referencia

e Direccion General Académica -
Conocimiento

e Direccion Administrativa Financiera -
Seguimiento

e Director Areay Coordinador curso -
Seguimiento
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